1. Теория трансакционных издержек. Трансакционные издержки: сущность и классификация.

Фирма, как правило, несет и так называемые трансакционные издержки. Они связаны с тем, что фирма постоянно заключает контракты, осуществляет сделки с партнерами. Поэтому ей постоянно необхо​димо вести переговоры, устанавливать связи, обгова- ривать условия, собирать нужные сведения, оповещать своих будущих партнеров, т. е. осуществлять рыноч​ную трансакцию. Все это требует затрат или трансак-ционных издержек. Появляются особые (трансакцион-ные) фирмы по организации связей между различны​ми фирмами. Размеры фирмы, ее структура достигают пределов в тот момент, когда ее трансакционные из​держки становятся равными издержкам осуществле​ния трансакций за пределами фирмы, т. е. равными затратам других организаций.
Проблема трансакционных издержек является од​ним из важнейших направлений исследования дея​тельности фирм в рыночной экономике. Объясняется это ключевой ролью спецификации прав собственно​сти различных фирм как конституирующего фактора их поведения. Становление теории трансакционных издержек как целостной научной концепции связано в первую очередь с работами таких исследователей, как А. Алчан, Й. Барцель, Г. Демсец, М. Дженсен, Дж. Коммонс, Д. Норт, О. Уильямсон, Дж. Уоллис, С. Чен и др.
Понятие трансакционных издержек фирмы впер​вые ввел в 1937 г. в научный оборот Р. Коуз. Он пони​мал под ними издержки использования механизма цен или рынка {Коуз Р. Фирма, рынок и право/ Пер. с англ. М: Дело, 1993. С. 103, 158). В свое время К. Эрроу пришел к выводу, что под трансакционными издерж​ками обычно понимают так называемые издержки эксплуатации экономической системы, издержки по поддержанию экономических систем на ходу.
В рамках институциональной теории можно выде​лить три варианта объяснения того, откуда и почему при совершении сделки возникают трансакционные издержки:
—  теория трансакционных издержек выдвигает на передний план отсутствие рынка информации и иска-женность ценовых сигналов в силу высокой степени монополизации рынка и структурных диспропорций;
—  теория общественного выбора делает акцент на незавершенности формирования рынка и связанной с ней трудности найти замену контрагенту по сделке, на размерах национального рынка и большом числе его участников; — теория соглашений объясняет высокий уро​вень трансакционных издержек нестабильностью со​отношений различных соглашений и преобладанием фрагментации и экспансии как вариантов их соот​ношения.
Трансакционные издержки — все издержки, свя​занные с обменом и защитой правомочий собственно​сти. Это издержки обмена. В отличие от производствен​ных издержек трансакционные издержки не связаны с процессом создания стоимости.
Теорема Коуза — Стиглера гласит: при нулевых трансакционных издержках и четком установлении прав собственности, независимо оттого, как эти права собственности распределены между экономическими субъектами, частные и социальные издержки будут равны. Другими словами, эффективное размещение ресурсов будет достигаться независимо от распреде​ления прав собственности на эти ресурсы; достаточно только, чтобы издержки на установление и защиту прав собственности, ведение переговоров и достижение соглашения по перераспределению этих прав были бы незначительными. В результате таких переговоров все неучтенные ранее в рыночных расчетах ресурсы по​лучают денежную оценку, и их собственником стано​вится (или остается) тот экономический субъект, кото​рому это наиболее выгодно.
Неоднократно предпринимались попытки класси​фицировать трансакционные издержки.
Трансакционные издержки можно подразделить на явные (эксплицитные) и неявные (имплицитные); измеримые и неизмеримые; отраженные и неотра​женные в статистике и бухгалтерском учете; абсолют​ные и средние; ex ante и ex post (затраты, связанные с составлением проекта контракта, проведением пе​реговоров, обеспечением гарантий реализации согла​шения; издержки переговоров, обусловленные рас​ходами на тяжбы, организационные и эксплуата​ционные расходы); предконтрактные, контрактные, постконтрактные.
В современной экономике величина трансакцион​ных издержек велика, а с учетом усиления экономи​ческой роли государства они имеют явную тенденцию к росту.
