4. Себестоимость продукции: сущность, классификация, показатели.

Себестоимость продукции (работ, услуг) отражает текущие затраты предприятия на производство и реализацию продукции, выраженные в денежной форме. В себестоимости продукции отражаются стоимость потребленных в процессе производства основных производственных фондов в виде амортизации, стоимости сырья, материалов, различных видов энергии, части стоимости живого труда в виде заработной платы и других затрат.

Детальный перечень видов затрат включаемых в стоимость определяется государством, так как состав затрат и их величина определяют размер прибыли, а следовательно и отчисления в бюджет. В Республике Беларусь этот перечень определен «Основными положениями по составу затрат, включаемых в себестоимость продукции».

Себестоимость – важнейший качественный показатель и служит исходной базой для формирования цены, прибыли, рентабельности продукции.

В зависимости от места возникновения затрат различают следующие виды себестоимости: цеховую, производственную и полную.

Цеховая себестоимость включает затраты цеха на изготовление выпускаемой продукции.

Производственная себестоимость включает все затраты от начальной операции до сдачи готовой продукции на склад.

Полная себестоимость включает производственную себестоимость и расходы на реализацию продукции (транспортировку, маркетинг, рекламу и т.д.)

По характеру исчисления различают плановую и отчетную (фактическую) себестоимость продукции.

Плановая себестоимость представляет собой сумму затрат на единицу продукции, которую предприятие предполагает иметь в планируемом периоде. Исчисление плановой себестоимости базируется на прогрессивных нормативах затрат труда, материалов, износа основных средств, расходов по управлению, а также на принятой технологии и организации производства и плановом количестве продукции.

Отчетная себестоимость определяется по данным бухучета о количестве полученной продукции и фактических затратах на ее производство.

В зависимости от места формирования различают себестоимость:

· индивидуальную – которая характеризуется затратами, сложившимися на отдельном предприятии,

· зональную – которая характеризуется затратами, сложившимися в среднем по зоне,

· отраслевую – которая характеризуется затратами, сложившимися в среднем по отрасли страны.

Основными показателями себестоимости на предприятии являются:

- себестоимость товарной продукции;
- себестоимость реализованной продукции;
- себестоимость единиц продукции;
- затраты на 1 руб. товарной продукции;

- себестоимость сравнимой ТП (сравнимой продукцией считается та, которая производилась в базисном году).

Себестоимость как экономическая категория тесно связана со стоимостью. Себестоимость часть стоимости. Она выражает большую часть стоимости продукта.

Количественное отличие  - себестоимость не включает накопления, которые создаются на предприятии (прибыль).

Качественное различие проявляется в том, что затраты потребляемых средств производства отличаются от их денежного выражения в связи с изменением цен на рынке.

. Планирование и учет себестоимости продукции. 

Существует три основных метода планирования снижения себестоимости продукции: укрупненный, уточненный и по технико-экономическим факторам.

При укрупненном методе учитывается влияние на себестоимость продукции следующих факторов:

- экономии основных материалов, топлива, электроэнергии и т.п., полученной в результате изменения норм расхода и цен;

- роста производительности труда и средней заработной платы;

- роста объема производства, а в зависимости от него – относительного и абсолютного сокращения условно-постоянных расходов на единицу продукции.

Укрупненный расчет снижения себестоимости ведется на основе структуры себестоимости продукции отчетного периода и ожидаемого изменения затрат по отдельным статьям расходов в плановом периоде по сравнению с отчетным.

Пусть структура себестоимости продукции, по данным отчетного периода, характеризовалась следующим удельным весом затрат по отдельным статьям (табл. 1)

Таблица 1. - Структура себестоимости продукции, %

	№ п/п
	Статьи затрат
	Удельный вес

	1. 
	Основные материалы
	29,0

	2. 
	Топливо технологическое
	10,4

	3. 
	Электроэнергия
	10,4

	4. 
	Заработная плата производственных рабочих с отчислениями
	10,0

	5. 
	Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования
	18,2

	6. 
	Общепроизводственные расходы
	10,5

	7. 
	Общехозяйственные расходы
	10,5

	8. 
	Коммерческие расходы
	1,0

	
	Итого:
	100


В плановом периоде намечено следующее изменение затрат по отдельным статьям (табл. 2)

Таблица 2- Динамика показателей, %

	№ п/п
	Исходные данные
	Изменение (+,-)

	1. 
	Нормы расхода основных и вспомогательных материалов
	-4,0

	2. 
	Цены на основные и вспомогательные материалы
	+6,0

	3. 
	Нормы расходов на топливо и электроэнергию
	-5,0

	4. 
	Цены на топливо и электроэнергию
	+3,0

	5. 
	Повышение производительности труда производственных рабочих
	+8,0

	6. 
	Повышение средней заработной платы производственных рабочих
	+3,0

	7. 
	Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования
	+9,0

	8. 
	Общепроизводственные расходы
	+3,0

	9. 
	Общехозяйственные расходы
	+5,0

	10. 
	Коммерческие расходы
	+3,0

	11. 
	Объем производства
	+12,0


На основании этих данных можно определить процент снижения себестоимости продукции следующим расчетом (табл. 3)

Таблица 3.- Расчет снижения себестоимости продукции, %

	№ п/п
	Статьи затрат
	Изменение по статьям затрат, %
	Общее снижение себестоимости, %

	1. 
	Основные материалы
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	2. 
	Топливо и электроэнергия на технологические нужды
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	3. 
	Заработная плата производственных рабочих с отчислениями
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	4. 
	Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования
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	5. 
	Общепроизводственные расходы
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	6. 
	Общехозяйственные расходы
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	7. 
	Коммерческие расходы
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Уточненный расчет снижения себестоимости товарной продукции предприятии производится путем сопоставления детально разработанных плановых и фактических калькуляций  на отдельные изделия. Отчетные и плановые калькуляции сводятся в общую форму, которая и дает возможность установить размер снижения полной себестоимости товарной продукции.

Расчет снижения себестоимости продукции по технико-экономическим факторам:
- определяются затраты на рубль товарной продукции по данным отчетного года (Зф)

Зф=
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- рассчитывается плановая себестоимость товарной продукции планового года по условиям отчетного (
[image: image16.wmf]о

п

С

)


[image: image17.wmf]о

п

С

= Плановый объем продаж х  Зф;

- планируется снижение себестоимости продукции по технико-экономическим факторам с учетом времени инноваций в пределах планового года (Эс):

- определяется себестоимость планового объема производства по условиям планового года (
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- рассчитываются затраты на 1 рубль товарной продукции по условиям планового года (Зп)

Зп=
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- определяется плановое снижение себестоимости в процентах (Сн)

Сн=
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Приведенные примеры планирования снижения себестоимости продукции позволяют выбирать такой метод, для которого есть информация или который обеспечивает потребность в той или иной степени точности расчетов.

Государственное регулирование себестоимости осуществляется за счет регламентации структуры затрат, включаемых в себестоимость продукции, установления ставок налогов на соцстрах и во внебюджетные фонды, сроков службы основных фондов и других нормативных документов.

Учет затрат на производство продукции (работ, услуг) осуществляется в соответствии с Законом Республики Беларусь «О бухгалтерском учете и отчетности» и другими нормативными документами.

Плановая задача учета себестоимости – это своевременное, полное и достоверное определение фактических затрат на производство и реализацию продукции, а также контроль за правильным и рациональным использованием всех видов используемых ресурсов, выявление неиспользованных резервов, непроизводительных расходов и потерь. Основы учета себестоимости изложены в курсе «Бухгалтерский учет на предприятии».

Тема 19. Доход, прибыль, рентабельность

Вопросы

1. Доход и прибыль предприятия: сущность, функции.

2. Формирование прибыли. Распределение чистой прибыли на предприятии.

3. Планирование прибыли на предприятии. 

4. Рентабельность: сущность, показатели и методика их расчета.

5. Факторы повышения рентабельности и увеличения прибыли.

1. Доход и прибыль предприятия: сущность, функции.

Прибыль как экономическая категория отражает чистый доход, созданный в сфере материального производства в процессе предпринимательской деятельности.

По своей экономической природе прибыль выступает как часть стоимости прибавочного продукта, создаваемого для общества трудом работников материального производства. Источником образования прибавочного продукта является труд, но не просто труд, а прибавочный труд, который материализуется в конкретном товаре в результате соединения факторов производства (труда, капитала, природных ресурсов).

На стадии реализации выявляется стоимость товара, которая включает стоимость прошлого овеществленного труда и живого труда. Стоимость живого труда отражает вновь созданную стоимость, которая состоит из двух частей. Первая представляет собой заработную плату работников, участвовавших в изготовлении и реализации продукции. Ее величина определяется рядом факторов, обусловленных необходимостью воспроизводства рабочей силы. В этом смысле для предприятия она представляет собой часть издержек на производство продукции. Вторая часть созданной стоимости отражает чистый доход, который образуется только в результате продажи произведенной продукции, что означает общественное признание ее полезности, а в условиях товарно-денежных отношений на уровне предприятия чистый доход принимает форму прибыли.

В самом общем виде прибыль – это превышение доходов от продажи товаров и услуг над затратами на производство и реализацию этих товаров. Это один из наиболее важных показателей финансовых результатов производственной деятельности предприятия и предпринимателей.

Прибыль предприятия – это часть выручки от реализации продукции, которая остается после вычета из нее налогов, уплачиваемых из выручки, затрат на производство.

В отличие от прибыли доход предприятия представляет собой вновь созданную стоимость – часть выручки, которая остается после вычета из нее материальных затрат на производство продукции. Причем при расчете дохода в состав материальных затрат включаются, помимо расходов на сырье, материалы, топливо, энергию, покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия, также амортизационные отчисления и прочие затраты, кроме заработной платы. Если из дохода предприятия вычесть заработную плату, то получится прибыль предприятия.

Прибыль исчисляется как разность между выручкой от реализации продукта производственной  деятельности и себестоимостью реализованной продукции (работ, услуг):

П = ВР – С,

где П – прибыль от продаж, ден.ед.;

С –себестоимость реализованной продукции (работ, услуг), ден.ед.;

ВР – выручка от продажи продукции (работ, услуг), ден.ед.

Из данной формулы следует, что любое изменение выручки или себестоимости влечет за собой адекватное изменение прибыли. Все аспекты снабженческой, производственной и сбытовой деятельности предприятия находят свое отражение в показателе прибыли: уровень использования  материальных ресурсов, основных средств, трудовых ресурсов, объем реализации продукции, уровень цен. Прибыль является основным источником развития предприятия, расширения его производственной базы и источником финансирования социальной сферы. По прибыли определяется доля доходов учредителей и собственников, размеры дивидендов и других доходов. По прибыли кредиторы судят о возможностях предприятия по возврату заемных средств, инвесторы – о целесообразности инвестиций в предприятие, поставщики – о платежеспособности предприятия. Прибыль используется для расчета доходности активов предприятия, собственных и заемных средств, авансированного капитала и каждой акции.

Таким образом, прибыль как экономическая категория выполняет следующие функции:

· Показателя, характеризующего экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия. Наличие прибыли на предприятии означает, что его доходы превышают все расходы, связанные с его деятельностью;

· Стимулирующую, являясь основным элементом финансовых ресурсов предприятия. Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия после уплаты всех налогов и отчислений, направляется на финансирование расширения производственной деятельности, научно-технического и социального развития предприятия, материального поощрения работников;

· Главного источника возрастания рыночной стоимости предприятия. Рост стоимости капитала обеспечивается путем капитализации части полученной предприятием прибыли. Чем выше сумма и уровень капитализации, тем в большей степени возрастает стоимость ее чистых активов, а соответственно и рыночная стоимость фирмы в целом, определяемая при ее продаже, слиянии, поглощении и т.д.;

· Социальную, т.к. является основным источником формирования доходной части бюджетов всех уровней. Она поступает в бюджеты в виде налогов и наряду с другими поступлениями используется для финансирования общественных потребностей, обеспечения выполнения государством своих функций, государственных программ.

2. Формирование прибыли. Распределение чистой прибыли на предприятии
Рассматривая прибыль как экономическую категорию, мы говорим о ней абстрактно. Но при планировании и оценке производственно-хозяйственной деятельности предприятия, распределении прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия, используются конкретные виды прибыли.
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Рис.1. Механизм формирования показателей прибыли

Механизм формирования прибыли содержится в «Отчете о прибылях и убытках».

Различают валовую (балансовую) прибыль; налогооблагаемую (расчетную) прибыль; чистую прибыль, остающуюся после уплаты налогов и отчислений; бухгалтерскую, рассчитываемую как разницу между ценой (доходами от продажи) и бухгалтерскими издержками, и экономическую прибыль, которая учитывает временные, альтернативные издержки.

Валовая (балансовая) прибыль (Пб) – общая, суммарная прибыль предприятия, полученная за определенный период от всех видов производственной и непроизводственной деятельности предприятия, зафиксированных в его бухгалтерском балансе. Она включает:

Пб = Пр+Пп.р±Пв(Ув),

где Пр – прибыль от реализации продукции, ден.ед.;

Пп.р. – прибыль от прочей реализации продукции, ден.ед.;

Пв (Ув) – прибыль (убыток) от внереализационной деятельности, ден.ед.

Прибыль от реализации продукции является основной составляющей валовой прибыли, поскольку отражает результат от регулярно осуществляемой деятельности по производству и реализации продукции (услуг): 

Пр = ВР - СП – НДС – А - Нв
где ВР - выручка от реализации продукции, ден. ед.; 

НДС - налог на добавленную стоимость, ден. ед.; А - акцизы; Сп - полная себестоимость продукции, ден. ед.; Нв - налоги, уплачиваемые с выручки от реализации продукции, ден. ед.

В состав прибыли от реализации прочей продукции включается прибыль (убытки) от подсобных сельских хозяйств, автохозяйств, прибыль от реализации основных фондов и других видов имущества.

В состав доходов от внереализационных операций включаются доходы, поступившие в собственность предприятия от операций, непосредственно не связанных с производством продукции (работ, услуг), включая безвозмездно полученные денежные средства и иные ценности (в том числе основные фонды, товарно-материальные ценности, нематериальные активы, ценные бумаги), кроме передачи этих ценностей в пределах одного собственника. Кроме этого, сюда относятся доходы от долевого участия в деятельности других организаций, доходы от сдачи имущества в аренду, дивиденды, процёнты по акциям, облигациям и другим ценным бумагам, принадлежащим предприятию, суммы полученных и уплаченных экономических санкций (штрафы, пени, неустойки и др.).
Налогооблагаемая (расчетная) прибыль (Пно) - это расчетный показатель, определяемый для целей уплаты налога на прибыль. Согласно существующему законодательству, налогооблагаемая прибыль определяется следующим образом:
Пно = Пб – Пнд – Плн – Ннед,
где Пнд — прибыль, облагаемая налогом на доходы, ден. ед.; 
Плн - прибыль, подлежащая льготному налогообложению, ден. ед.; 
Ннед - налог на недвижимость, ден. ед.

Налогом на доходы облагаются дивиденды, полученные по ценным бумагам, и приравненные к ним доходы.

С целью косвенного воздействия на экономику, экономические и социальные процессы, стимулирования производства государство устанавливает налоговые льготы на прибыль, направляемую на определенные виды деятельности. Так, например, не облагается налогом на прибыль:

· прибыль, фактически использованная на мероприятия по ликвидации последствий катастрофы на Чернобыльской АЭС в соответствии с республиканской программой;

· прибыль производственных мастерских, опытно-экспериментальных заводов, подсобных хозяйств и других организаций учреждений образования, полученная от практического обучения студентов и учащихся;

· прибыль, направленная на финансирование капитальных вложений производственного назначения и жилищного строительства, а также на погашение кредитов банков, полученных и использованных на эти цели;

· прибыль, направленная на содержание находящихся на их балансе детских оздоровительных учреждений, учреждений народного образования, домов престарелых и инвалидов, объектов жилищного фонда, здравоохранения,   детских   дошкольных   учреждений,   учреждений культуры и спорта, а также затрат на эти цели при долевом участии предприятий в содержании указанных объектов и учреждений -- в соответствии с нормативами затрат по аналогичным учреждениям, содержащимся за счет средств бюджета, и некоторые другие расходы, определяемые соответствующим законодательством.

Чистая прибыль — это та часть прибыли, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты установленных законом налогов, отчислений, обязательных платежей.

Прибыль бухгалтерская - прибыль, рассчитанная по бухгалтерским документам без учета документально не зафиксированных издержек самого предпринимателя, в том числе упущенной выгоды. Прибыль экономическая это разница между доходами и экономическими издержками, включающими наряду с общими издержками альтернативные (временные) издержки. Обычно экономическая прибыль меньше бухгалтерской на величину некомпенсированных собственных издержек предпринимателя.

Существуют три наиболее распространенных подхода к распределению прибыли.
Первый - полное изъятие чистой прибыли на потребление. Собственник всю чистую прибыль изымает в виде дивидендов на капитал. В таком случае у предприятия нет источника финансирования расширенного воспроизводства.
Второй — равное распределение чистой прибыли на потребление и накопление. Чистая прибыль делится на две части — на накопление (капитализация прибыли) и на дивиденды (фонд потребления). Это оптимальный вариант финансовой стратегии. С одной стороны, без накопления не будет развития предприятия, а следовательно, его ожидает снижение конкурентоспособности продукции и потеря рынков сбыта. С другой стороны, без дивидендов выше учетной ставки банка вряд ли можно рассчитывать на приток новых инвестиций в виде очередной эмиссии акций или заимствований.
Третий -  преобладание потребления над накоплением. Значительная часть чистой прибыли идет в фонд потребления для выплаты премий и вознаграждения персоналу в соответствии с коллективным договором, часть средств идет на накопление (приобретение основных фондов и прирост оборотных средств), минимальная величина - на выплату дивидендов собственникам. Этот подход ведет к стагнации предприятия и сокращению инвестиций. Низкая доходность собственного капитала не привлекает инвесторов. Зачастую такая ситуация возникает на государственных предприятиях или в акционерных обществах с контрольным пакетом акций у государства.

Как правило, планирование распределения чистой прибыли на предприятии осуществляется в соответствии с действующим уставом или коллективным договором. Ниже мы приводим наиболее распространенный в экономической практике вариант распределения прибыли по направлениям хозяйственной деятельности предприятия.
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Рис.2. Распределение чистой прибыли акционерного общества
Чистая прибыль, оставшаяся в распоряжении предприятия, распределяется:
• на страховой запас или резервный фонд, формируемый на случай непредвиденных обстоятельств;

· в фонд развития производства, который включает амортизационный фонд и часть чистой прибыли (авансирование мероприятий по расширению, реконструкции и совершенствованию производства, приобретение нового оборудования, внедрение прогрессивной технологии);
· в фонд социального развития производства (строительство и ремонт зданий и сооружений, находящихся на балансе предприятия, детских учреждений, поликлиник, объектов культурно-просветительного и медицинского учреждения и т.д.);
· фонд потребления: (материального поощрения работников предприятия, выплата дивидендов акционерам и т.д.).
Обеспечивая производственные, материальные и социальные потребности за счет чистой прибыли, предприятие должно стремиться к установлению оптимального соотношения между фондом накопления и потребления, с тем чтобы учитывать условия рыночной конъюнктуры, интересы акционеров и вместе с тем стимулировать и поощрять результаты труда своих работников.
3. Планирование прибыли на предприятии

Планирование прибыли производится двумя методами — прямого счета и аналитическим. Метод прямого счета состоит в том, что прибыль рассчитывается по одному изделию и на весь объем производства. По каждому изделию или группам однородных изделий составляется калькуляция цены, в которой установлена плановая прибыль. При сформированном портфеле заказов балансовая прибыль от реализации продукции определяется путем умножения прибыли по изделиям на их количество. Если производственная программа на плановый год не известна, что характерно для рыночной экономки, плановая прибыль рассчитывается аналитическим методом с использованием показателя прибыльности продаж и планового объема реализации.
Приведем этапы расчета прибыли на предприятии:
1. Определяется прибыльность продаж по данным отчетного года (Пф):
Пф =      Балансовая прибыль за отчетный год              

               Фактическая выручка от реализации за отчетный год

2.
Рассчитывается плановая балансовая прибыль по прибыльности отчетного года и плановой реализации продукции (БПоп)

БПоп = Плановый объем продаж х Пф
3. Рассчитывается плановое снижение себестоимости в стоимостном выражении (СНп) по технико-экономическим факторам

4. Рассчитывается плановая балансовая прибыль от реализации продукции по условиям планового года БПпп с учетом планового снижения себестоимости в стоимостном выражении
БПпп = БПоп + СНп
5. Далее прямым счетом определяется планируемая прибыль от внереализационных операций (БПвп):

6. Определяется плановая величина балансовой прибыли по предприятию (БПП): 
БПп = БПпп + БПвп
7. Вычисляется чистая прибыль (ЧПн) учетом планируемой  доли налогов (Н) из прибыли
ЧПн = БПп х (1-Н)
Прирост прибыли в результате увеличения объема реализации продукции (∆ПQ) можно рассчитать по следующей формуле:
∆ПQ= 
[image: image25.wmf]пр

б

пл

Q

Q

a

-


где Qпл, Qб - соответственно плановый и базовый объем реализации продукции, выраженный в денежной форме, ден. ед.; αпр -- доля прибыли в объеме реализации продукции в базисном периоде.
Ассортимент выпускаемой продукции оказывает непосредственное влияние на прибыль. При изменении структуры ассортимента в сторону повышения удельного веса изделий с более высокой рентабельностью обеспечивается дополнительный прирост прибыли.
Среди факторов, влияющих на прирост прибыли, ведущая роль принадлежит снижению себестоимости продукции. В формализованном виде прирост прибыли в результате снижения себестоимости продукции (∆Пс) можно выразить следующим образом:

∆Пс= 
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где Сб, Спл - соответственно базисная и плановая себестоимость реализованной продукции, ден. ед.
При производстве продукции повышенного качества текущие издержки чаще всего возрастают. Однако в результате этой продукции по повышенным ценам прибыль также может возрасти.
4. Рентабельность: сущность, показатели и методика их расчета

Для оценки эффективности работы предприятия недостаточно использовать только показатель прибыли, который характеризует абсолютный экономический эффект. Например, два предприятия получают одинаковую прибыль, но при этом задействуют неравный капитал, имеют различную стоимость производственных фондов. Уровень отдачи затрат и степень использования ресурсов характеризует относительный показатель эффективности производства, именуемый рентабельностью.
Рентабельность (от нем. доходный) в широком смысле означает эффективность, прибыльность, доходность предприятия или предпринимательской деятельности. В основе построения коэффициентов рентабельности лежит отношение прибыли (чаще всего чистой) или к затраченным средствам, или к выручке от реализации, или к активам предприятия.
Повышению уровня рентабельности способствуют увеличение массы прибыли, снижение себестоимости продукции, улучшение использования производственных фондов. В свою очередь прибыль может возрасти в результате увеличения объема производства и реализации продукции, повышения удельного веса изделий с более высокой рентабельностью, роста цен, повышения качества выпускаемой продукции.
Показатели рентабельности можно подразделить на следующие основные группы

Таблица 1. - Основные показатели рентабельности, формула расчета, 
характеристика

	Показатели рентабельности
	Формула расчета
	Характеристика

	Рентабельность отдельных видов продукции
	Прибыль на единицу продукции____*100%
Себестоимость единицы продукции
	Прибыльность различных видов продукции, всей товарной продукции и доходность производства

	Рентабельность всей товарной продукции
	Прибыль в расчете на товарный выпуск___*100%
Себестоимость товарной продукции
	

	Рентабельность производства
	Чистая прибыль ____________________*100%
Сумма основных производственных 

фондов и материальных оборотных средств
	

	Рентабельность реализации (продаж)
	Прибыль от реализации продукции_*100%
Выручка от реализации
	Процент прибыли, получаемой предприятием с каждого рубля реализации

	Рентабельность активов (капитала)
	Прибыль __________*100%
Совокупные активы
	Отдача, которая приходится на рубль среднегодовой стоимости соответствующих активов

	Рентабельность внеоборотных активов
	Прибыль __________*100%
Внеоборотные активы
	

	Рентабельность текущих активов
	Прибыль __________*100%
Текущие активы
	

	Рентабельность собственного капитала
	Чистая прибыль __________*100%
Среднегодовая стоимость

собственных средств
	Прибыль, которая приходится на рубль собственного капитала, равного величине активов за минусом долговых обязательств


Чтобы оценить уровень доходности предприятия, проводят анализ показателей за ряд периодов (изучается динамика изменений показателей рентабельности). Такой анализ является важным информационным источником разработки перспективных планов развития предприятия и определения тактики поведения на товарном рынке.

5. Факторы повышения рентабельности и увеличения прибыли

Актуальность повышения рентабельности и увеличения прибыли для предприятий промышленности Республики Беларусь в переходном периоде развития экономики трудно переоценить. Так, в I квартале 2006 г почти треть предприятий промышленности были убыточны, 620 из них получили чистого убытка 115 млрд. рублей (предприятия машиностроения – 40 млрд. рублей, легкой промышленности – 20 млрд. рублей и т.д.).  Более 60% предприятий работают с рентабельностью, ниже ставки рефинансирования, что сдерживает реализацию бизнес-планов по модернизации основного капитала.

Для повышения эффективности работы предприятия первостепенное значение имеет выявление резервов увеличения объемов производства и реализации, снижения себестоимости продукции (работ, услуг), увеличения прибыли и повышения рентабельности.
Для определения основных направлений поиска резервов увеличения прибыли и повышения рентабельности факторы, влияющие на них, классифицируют по различным признакам (рис. 3.)
К внешним факторам относятся природные условия, государственное регулирование цен, тарифов, процентов, налоговых льгот, штрафных санкций, инфляция и др. Эти факторы не зависят от деятельности предприятий, но могут оказывать значительное влияние на величину прибыли и рентабельность.
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Рис. 3 Факторы, влияющие на величину прибыли и рентабельность

Внутренние факторы делятся на производственные и вне-производственные. Производственные факторы характеризуют наличие и использование средств и предметов труда, трудовых и финансовых ресурсов и в свою очередь могут подразделяться на экстенсивные и интенсивные. Экстенсивные факторы воздействуют на процесс получения прибыли через количественные изменения: объема средств и предметов труда, финансовых ресурсов, времени работы оборудования, численности персонала, фонда рабочего времени и др. Интенсивные факторы воздействуют на формирование и увеличение прибыли, повышение рентабельности через "качественные" изменения: повышение производительности оборудования и его качества, использование прогрессивных материалов, совершенствование технологии обработки, ускорение оборачиваемости оборотных средств, повышение квалификации и производительности труда персонала, снижение трудоемкости и материалоемкости продукции, совершенствование организации труда и более эффективное использование финансовых ресурсов и др.
К внепроизводственным факторам относятся, например, снабженческо-сбытовая и природоохранная деятельность, социальные условия труда и быта и др.
При осуществлении финансово-хозяйственной деятельности предприятия все вышеперечисленные факторы находятся в тесной взаимосвязи и взаимозависимости. "Прямое" влияние на себестоимость продукции, а значит, на прибыль и рентабельность, связано с тем, насколько рационально и экономно расходуются материальные ресурсы: ведь доля материальных затрат в себестоимости значительна и колеблется от 60 до 90%.
В развитых странах (США, Канада, Германия, Франция, Италия и др.) широкое распространение получил расчет конечных результатов деятельности предприятия с помощью метода "затраты - выпуск". В соответствии с этим методом общий результат работы предприятия определяется путем суммирования эксплуатационного и финансового результатов. По каждому из видов деятельности затраты соизмеряются с производством и сбытом продукции (реализацией), доходами и определяется конечный результат.
Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)





Себестоимость реализованной продукции (работ, услуг)








Прибыль (убыток) от реализации





Операционные доходы и расходы





Внереализационные доходы и расходы





Прибыль (убыток) �отчетного периода





Налог на прибыль и иные обязательные платежи





Нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода





-





- +





- +





Нераспределенная (чистая) прибыль





Резервный фонд





Фонд потребления





Фонд накопления





Социальные нужды





Благотворительные �цели





Проценты �по облигациям





Дивиденды по� привилегированным акциям





Дивиденды по� обыкновенным� акциям





Факторы, влияющие на величину прибыли и рентабельность





Внутренние





Внешние





Производственные





Внепроизводственные





Экстенсивные





Интенсивные
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